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COLEGIATURAS: DEDUCIBLES DE ISR

A través del Decreto Presidencial de

Estímulo Fiscal, se busca apoyar a las
familias para sufragar sus gastos en
educación, lo que permitirá ampliar
sus oportunidades y continuar
impulsando la reactivación de la

economía.

Esta deducción será efectiva
cuando los pagos se realicen a
instituciones educativas privadas

que cuenten con autorización o
reconocimiento de validez oficial de
estudios en términos de la Ley
General de Educación. Las personas
físicas podrán deducir para efectos

de su Impuesto Sobre la Renta (ISR)
las colegiaturas de los niveles
preescolar, primaria, secundaria y
medio superior. La medida aplicará
cuando se trate de las colegiaturas
para los estudios del propio
contribuyente, de su cónyuge, de
sus hijos o de sus padres.

Para acceder a los beneficios de la
deducción de colegiaturas se

establece que dichos pagos deben
hacerse a través de medios de pago
electrónico o cheques nominativos.



Posteriormente, y al igual que otras
deducciones del ISR (por ejemplo, la

deducción de gastos médicos), el
contribuyente podrá deducir en su
declaración anual los pagos hechos
por concepto de colegiaturas. Con
el fin de preservar la equidad, se

establece un límite máximo para la
deducción equivalente al gasto por
alumno que el Gobierno Federal
ejerce en dichos niveles de
educación, de acuerdo con el
siguiente cuadro:

Fuente: Secretaría de Hacienda y Crédito Público, (SHCP).

Nivel educativo Límite anual de deducción

Preescolar $14,200.00

Primaria $12,900.00

Secundaria $19,900.00

Profesional Técnico $17,100.00

Bachillerato o su equivalente $24,500.00



Es tiempo de darle forma a su
negocio y nuestro plan experto le
enseñará cómo:

Semana 1: Súbase a la balanza

¿Qué cifras le dan a usted el más
preciso avalúo de su negocio? Es
tentador ðpero un errorð
concentrarse en los ingresos brutos.
En cambio, haga una lista de lo que
quiere que su negocio provea. ¿Un
salario de seis cifras? ¿Empleos para
sus hijos? ¿Un activo que pueda
hacer crecer y vender por millones?

Todos esos grandes objetivos le
dictarán cómo estructurar su
negocio y hacia dónde enfocarse
durante el año por venir.

Semana 2: Encuentre su zona

Las empresas y pequeños negocios
deben ser luchadores e ingeniosos. El
ir a la par con compañías más
grandes y mejor capitalizadas es

difícil, particularmente durante
períodos de bajo crecimiento
económico. Se aconseja precisar un
nicho lucrativo y dominarlo. Para
averiguar si existe una zona en su

mercado que valga la pena
explotar, fíjese en sus clientes.
¿Quiénes son los más leales, los más
rentables y dónde esos grupos
coinciden? (Cuidado con los
clientes que le sean leales pero no
rentables. Usted probablemente esté
pasando mucho tiempo sirviéndoles
o les está cobrando muy poco.
Ambas situaciones son malas para su
negocio). Ahora analice sus

productos y servicios de la misma
forma. ¿Cuáles son los de mayor
demanda y cuáles son los más
rentables? Busque ese dulce lugar
en donde la lealtad, demanda y

rentabilidad se crucen entre sí.

MEJORE SUS GANANCIAS EN

6 SEMANAS

Temas de 
interés



Semana 3: Agudice su mensaje

Ahora que usted ha definido quiénes
son sus clientes, es hora de descubrir
más sobre ellos. Para comenzar, cree

un agudo y conciso mensaje de
marketing. Si no logra explicar su
ventaja en una oración, necesitará
simplificarlo. Tomará un tiempo
llevarlo a cabo, pero realice un plan
para probar las variaciones de su

mensaje de marketing a través de
plataformas flexibles de publicidad
para medir qué es lo que resuena
con sus audiencias clave.

Pregúnteles a clientes nuevos y ya
existentes cómo dieron con usted y
por qué decidieron comprarle. Haga
un registro de las respuestas y
busque temas comunes para poder

refinar más su mensaje.

Semana 4: Haga un muestreo de su
tecnología

Ponga una atención crítica en las
áreas donde la tecnología

incrementaría la eficiencia de tal
manera que pudiera mejorar el flujo
de caja, servicios al cliente o ambos.

¿Necesita de un nuevo software
contable para emitir facturas y

cálculos más rápido? ¿Una
aplicación para teléfonos
inteligentes que le permite al
personal de ventas enviar pedidos
remotamente? Separe los sistemas

que deba poseer de las compras
circunstanciales. Defina los
resultados empresariales que desee
obtener de esta inversión
tecnológica. Al mismo tiempo,

asegúrese de automatizar las
buenas prácticas empresariales. El
comprar un software de gestión de
relaciones con los clientes no
solucionará sus esporádicas
facturaciones y cobranzas. En

cambio, evalúe qué es lo que está
reteniendo a su negocio, averigüe
una mejor forma de realizarlo y
escoja un hardware y software que
se base en sus necesidades reales.
La última cosa que usted quiere es
incluir malos procesos.



Semana 5: Fortalezca a su personal

Más importante que el BlackBerry es
el empleado que lo utiliza. Con
frecuencia, los empleados se sienten
como una familia, o son una familia.
Pero el colocar a la gente correcta

en los empleos correctos es la única
receta para el éxito. Durante esta
semana, escriba o actualice los
cargos de su gente clave ðasí ya los
haya contratado o aún noð y
verifique si sus empleados actuales

òdanla tallaó. El crear una clara
descripción del cargo cristalizará sus
expectativas. Desde allí, usted
puede averiguar si un
adiestramiento adicional llevará a la

mejoría o si las habilidades corrientes
del empleado están mejor
adecuadas para otra posición. El
representante de ventas introvertido
con aptitudes numéricas puede ser

más apropiado para la contabilidad.
Además piense en sus empleados
más valiosos y en la manera de
conservarlos. Uno de los indicadores
principales de si un empleado se
quedará con una compañía es su

relación con un supervisor directo o
gerente.

Semana 6: Desarrolle resistencia

Para este momento usted puede
tener una lista de deseos de
marketing, tecnología y empleados
que supere su actual presupuesto,
incluso si ya ha realizado recortes

prudentes. Si es así, dé prioridad a
sus necesidades y trace el camino
para financiar el crecimiento de su
compañía.

Ahora es el momento de ser

conservador con su dinero.
Manténgalo en el negocio tanto
como le sea posible porque usted no
es capaz de salir y pedir prestado.
Todo lo que le distraiga de manejar

el negocio ðcualquier dinero que
utilice para hacer cualquier cosa
que no saque adelante a la
empresa, incluso pagarse a usted
mismo el exceso de liquidezðinhibirá

su crecimiento.

Recuerde: crecimiento no quiere
decir hinchazón. Analice
regularmente las relaciones con los
clientes, la estrategia de marketing,

el plan tecnológico y los recursos
humanos, para mantener su negocio
eficiente y en capacidad de
funcionar por largo tiempo.

http://www.entrepreneur.com/magazine/entrepreneur/



El Instituto Nacional de Investigaciones
Nucleares es una institución

descentralizada del Gobierno Federal
y depende de la Secretaría de

Energía.

Tiene el objetivo de realizar
investigación y desarrollo en el campo

de la ciencia y la tecnología
nucleares, así como promover sus usos

pacíficos, difundir los avances
alcanzados para vincularlos al

desarrollo económico, social, científico
y tecnológico del país.

El Instituto cuenta con una Unidad de
Verificación en Auditoría Ambiental

acreditada ante la Entidad Mexicana
de Acreditación, S. C. òemaó

UVPROFEPA1010 y aprobada por la
Procuraduría Federal de Protección al

Ambiente (PROFEPA), para la
realización de Trabajos de Auditoría

Ambiental (Auditorías Ambientales,
Dictámenes del Plan de Acción y

Diagnósticos Ambientales). Asimismo
se cuenta con el registro

PROPAEM/PAA/31 de la Procuraduría
de Protección al Ambiente del Estado

de México.

La Unidad de Verificación en
Auditoria Ambiental manifiesta su

convicción y compromiso de
incorporar el Sistema de Gestión y

Calidad ISO 9001:2000, de acuerdo a
las políticas de calidad institucionales

y realizar sus actividades conforme a
la Norma Mexicana NMX-EC-17020-

IMNC-2000, con el objeto de
incrementar la calidad, aumentar la

eficacia y eficiencia, para lograr
resultados satisfactorios y competitivos

en materia de Auditoría Ambiental.

INSTITUTO NACIONAL DE

INVESTIGACIONES NUCLEARES

Servicios
Institucionales



Servicios

La Unidad de Verificación en
Auditoría Ambiental ofrece los
servicios de:

ÅAuditorías Ambientales.
ÅSeguimiento de las Actividades
Comprometidas en el Plan de
Acción.
ÅDictamen de Terminación de los

Trabajos del Plan de Acción.
ÅDiagnóstico Ambiental.

Permitiéndoles a las organizaciones
y/o empresas cumplir con la

legislación y requerimientos
ambientales nacionales e
internacionales vigentes para la
obtención de:

ÅCertificación de Calidad Ambiental
Turística.
ÅCertificado de Industria Limpia.
ÅCertificado de Excelencia
Ambiental.
ÅCertificado de Calidad Ambiental.

ÅCertificado de Cumplimiento
Ambiental.

ÅManifiesto de Impacto Ambiental
(MIA)
ÅLicencia Ambiental Única (LAU)

ÅCédula de Operación Anual (COA)
ÅEstudio de Riesgo Ambiental (ERA)
ÅPrograma de Prevención de
Accidentes (PPA)

Además ofrece servicios de
Seguridad e Higiene Industrial y de
Respuesta a Emergencias.

Mayores Informes:

Domicilio: Carretera México-Toluca
S/N, La Marquesa, Ocoyoacac,
Estado de México. C.P. 52750

www.inin.gob.mx

Teléfonos: (55) 53 29 72 0 al 10
Extensiones: 2652 y 2630

Contactos:
pedro.avila@inin.gob.mx
diana.guzman@inin.gob.mx
rafael.camarillo@inin.gob.mx



México Emprende es la solución
para todos los emprendedores y
empresarios que estén interesados
en acceder a los programas
públicos y privados de apoyo al
desarrollo y consolidación de las
MIPYMES.

ÁÁreas de Servicio:
ÁConsultoría Financiera (gratuita)
ÁConsultoría Empresarial
ÁFormación Empresarial

1. Consultoría Financiera (gratuita)

Orientamos de manera gratuita para

la adquisición de un apoyo
económico o crédito desde la
identificación de la necesidad del
tipo de crédito, la preparación de la
información y documentación

necesarias, hasta la obtención del
mismo, con la finalidad de ahorrar
tiempo y vueltas al emprendedor o
empresario.

2. Consultoría Empresarial

Desarrollo Integral Empresarial con
Seguimiento (DIES)
PYME-JICA: Identifica problemas de
raíz dentro de un análisis de

diagnóstico de las áreas sustantivas
de la empresa, guiándolos en un
proceso de mejora continua con
soluciones de alto impacto y bajo
costo.

CENTRO MÉXICO EMPRENDE

CANACINTRA ESTADO DE MÉXICO

Programas de
Apoyo

Estado de México

CANACINTRA



3. Formación Empresarial

Ofrecemos cursos y talleres basados
en metodologías desarrolladas por
instituciones de alto prestigio como:

1) El Programa Empresarial Básico de
Harvard Bussines Publishing
ofreciendo el entrenamiento
gerencial en capacitación On Line
o Presencial, denominado:

2) El Instituto de Competencias
Gerenciales (ICE) ofrece el curso On
Line en tiempo real :

Para elevar los conocimientos y
habilidades a un nivel de mejores
prácticas en el mundo de los
negocios.

Productos Especiales

Mi negocio en WEB.mx

Permite la creación de tu página

web para proyectar una imagen
profesional y a la vanguardia para
incrementar tus ganancias mediante
la promoción vía internet las 24 horas
los 365 días del año.

Además de obtener hasta 5 cuentas
de correo electrónico con el
dominio .com.mx por un año.
Todo por $ 500.00 (quinientos pesos).

Para mayores informes sobre cada
uno de los servicios, quedamos a sus

órdenes en:
Av. Morelos Oriente No. 1011

Col. Juan Beltrán
Toluca, Estado de México

Contacto:  Ing. Susana Ruiz Reyes
Tel: (722) 318 26 38 al 40

Correo: 
mexicoemprende@canacintraem.org.mx

www.mexicoemprende.com
www.canacintraem.org.mx

mailto:mexicoemprende@canacintraem.org.mx
http://www.mexicoemprende.com/
http://www.canacintraem.org.mx/


El Instituto Mexicano de la Propiedad
Industrial, ofrece cursos de propiedad

intelectual.

Cursos de Propiedad Intelectual los
lunes de 10:00 a 14:00 horas. Entrada

libre, previa inscripción vía formulario
electrónico. Se proporcionará material

de la exposición a los asistentes al
curso o taller correspondiente, vía

correo electrónico.

Domicilio:
Periférico Sur # 3106 Col. Jardines del
Pedregal México D.F. C.P 01900
http://www.impi.gob.mx
Teléfonos: 5334 0700

01800 57 05990

CURSOS INSTITUTO MEXICANO DE 

LA PROPIEDAD INDUSTRIAL IMPI

Capacitación



Fechas importantes:

31 de marzo: Fecha límite de registro

de proyectos en la página
electrónica: www.cienciajoven.mx
2 de mayo: Publicación fase
clasificatoria.
Mayo: Talleres de capacitación.

25 de junio: Fecha límite para la
entrega de avance de proyectos.
15 de agosto: Publicación de
resultados de los finalistas.

Consultar convocatoria en:
www.comecyt.edomex.gob.mx

Dirección:
Hacienda Cieneguilla número 1,
esquina Hacienda Jurica, Colonia

Santa Elena. San Mateo Atenco
C.P. 52100.

comecyt@edomex.gob.mx

Teléfonos: (55) 52 722 3 19 00 11 al 15
01800 2 63 26 28
01800 8 13 26 28

FERIA MEXICANA DE CIENCIAS E 

INGENIERÍAS 2011 

Convocatorias

La Feria Mexicana de Ciencias e
Ingenierías 2011 propone a los niños
y jóvenes elegir un proyecto de
trabajo en el que puedan adquirir

conocimientos y desarrollar
habilidades científico-técnicas con
un nivel de exigencia, rigor y
disciplina.

El Consejo Mexiquense de Ciencia y
Tecnología (COMECYT), convoca a
participar en la òFeriaMexicana de
Ciencias e Ingenierías 2011ó.

http://www.cienciajoven.mx/
http://www.cienciajoven.mx/
http://www.cienciajoven.mx/
http://www.cienciajoven.mx/
http://www.cienciajoven.mx/
http://www.comecyt.edomex.gob.mx/
mailto:comecyt@edomex.gob.mx
http://comecyt.edomex.gob.mx/


Los interesados podrán solicitar uno
o más apoyos económicos, los
cuales se sujetarán a la
disponibilidad presupuestal con que

cuente el COMECYT para el
Programa de Apoyo a Patentes.

Formato de Solicitud del apoyo
económico en la dirección
electrónica:
http://comecyt.edomex.gob.mx

La recepción de las solicitudes
estará a cargo del personal del
Departamento de Desarrollo

Tecnológico y se realizará en las
instalaciones del Consejo
Mexiquense de Ciencia y
Tecnología, ubicadas en Hacienda
Cieneguilla número 1 esquina

Hacienda Jurica, Colonia Santa
Elena, San Mateo Atenco, Estado de
México. C.P. 52100, teléfonos 01 722
3 19 00 11 al 15 de 9:00 a 17:00 horas
de lunes a viernes.

Consultar convocatoria en:
www.comecyt.edomex.gob.mx

PROGRAMA DE APOYO A

PATENTES DEL ESTADO DE 

MÉXICO

El Consejo Mexiquense de Ciencia y
Tecnología (COMECYT), con el
objetivo de contribuir al fomento de
la protección intelectual de
invenciones:

CONVOCA

A las personas físicas residentes en la
entidad y jurídico colectivas,

legalmente constituidas y
establecidas en el Estado de México,
que hayan realizado los trámites
correspondientes al registro de
patente ante el Instituto Mexicano
de la Propiedad Industrial para

participar en el otorgamiento de
apoyos económicos.

http://comecyt.edomex.gob.mx/
http://comecyt.edomex.gob.mx/
http://comecyt.edomex.gob.mx/
http://comecyt.edomex.gob.mx/
http://comecyt.edomex.gob.mx/
http://comecyt.edomex.gob.mx/
http://comecyt.edomex.gob.mx/
http://comecyt.edomex.gob.mx/
http://comecyt.edomex.gob.mx/
http://www.comecyt.edomex.gob.mx/
http://comecyt.edomex.gob.mx/


Bonificaciones de Agua

1. Bonificación a usuarios en
situación especial pensionados o
jubilados.

2. Bonificación a usuarios en
situación especial personas con
capacidades diferentes.

3. Bonificación a usuarios en
situación especial viudas sin

ingresos fijos.
4. Bonificación a usuarios en

situación especial adultos
mayores.

5. Bonificación a usuarios en
situación especial personas con

percepción menor de 3 salarios
mínimos.



Eventos

SIMPOSIO NACIONAL DE ESTUDIANTES DE ECONOMÍA





La Industria Nacional de Autopartes
lo invita al evento más esperado del
sector: ExpoINA 2011. Integración,

tecnología, calidad y servicio con
proyección hacia el cliente. Centro
Banamex del 6 al 8 de abril de 2011.
Horario de las 11:00 a las 20:00 horas.

ExpoINA es la vitrina de servicios y
productos especializados en el ramo
automotriz de México. Si su empresa
o usted hace parte de este
importante renglón de la economía,
no puede dejar de asistir. Este
espacio de actualización técnica
también está diseñado para cerrar
ventas, hacer negocios y establecer
alianzas estratégicas.

Los fabricantes de autopartes con
mayor proyección comercial del
continente ofrecen tecnología de
punta y soporte en ExpoINA 2011.

ExpoINA expresa la unión y el
desarrollo de la industria automotriz.

Este evento se refuerza con la
participación de una empresa
armadora invitada, conferencias,

visitas guiadas, ruedas de negocios y
por supuesto las innovaciones de los
expositores.

El evento reunirá a más de 200

expositores y 5 mil visitantes
profesionales del sector, que tendrán
la oportunidad de convivir en un
sano ambiente de negocios propicio
para fomentar las buenas

prácticas, la competitividad y la
creatividad, sin olvidar el firme
compromiso que con el medio
ambiente tiene este sector de la
economía.

Dentro de los compradores,
prospectos de clientes y visitantes
ExpoINA espera la asistencia de:
empresarios, gerentes, directores
comerciales, administradores, jefes

de compras, vendedores,
mecánicos, estudiantes de
ingenierías afines a la industria
automotriz.

Av. Conscripto 311, Col. Lomas de
Sotelo, Del. Miguel Hidalgo, C.P.11200,
México D.F.
Teléfono: 52 (55) 5268 2000

EXPO INA 2011



D I R E C T O R I O

Amigo Empresario:
Sus puntos de vista, comentarios y opiniones siempre serán 

de nuestro interés.

boletin.empresarial@toluca.gob.mx
Teléfonos: (722) 7 73 50 00

(722) 3 84 11 00 
Extensiones 453, 550 y 576

DRA. MARÍA ELENA BARRERA TAPIA

PRESIDENTA MUNICIPAL CONSTITUCIONAL DE TOLUCA

GUSTAVO E. GUADARRAMA BERNAL

DIRECTOR GENERAL DE DESARROLLO ECONÓMICO

Y REGULACIÓN DEL COMERCIO

GUADALUPE YAMÍN ROCHA

DIRECTORA DE DESARROLLO ECONÓMICO

HAZEL SUÁREZ BASTIDA

SUBDIRECTORA DE PROMOCIÓN ECONÓMICA

MARÍA TERESA DÍAZ SALAZAR

JEFA DEL DEPARTAMENTO DE PROMOCIÓN

INDUSTRIAL Y COMERCIAL


